breiter Basis

Peter Loscher, Vorsitzender des
Vorstands der Siemens AG

"Wir haben auf breiter
Basis ein herausra-
gendes Auftrags-

wachstum erzielt. Wir

heben unsere Ergeb-
nisprognose fiir das Geschéftsjahr 2011

auf mindestens 7,5 Milliarden Euro an."
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Herausragendes Wachstum auf
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Finanzielle Hohepunkte:*

* Wahrend des zweiten Quartals des Geschaftsjahrs 2011 wurden
OSRAM und Siemens IT Solutions and Services den nicht fortge-
flhrten Aktivitdten zugeordnet. Die Vorjahresdaten werden auf
vergleichbarer Basis gezeigt.

e Imvierten Quartal in Folge stiegen in allen Sektoren
von Siemens Auftragseingang und Umsatz im Ver-
gleich zum Vorjahreszeitraum. Dabei meldeten alle
Berichtsregionen Zuwdchse. Unser Geschéft in den
Schwellenldandern wuchs prozentual starker als Auf-
tragseingang und Umsatz insgesamt.

o Der Umsatz stieg um 7% und der Auftragseingang
kletterte um 28%. Das Verhdltnis von Auftragsein-
gang zu Umsatz (Book-to-Bill) lag bei 1,17. Der Auf-
tragsbestand der Sektoren belief sich insgesamt auf
92 Mrd. EUR.

« Das Ergebnis Summe Sektoren von 3,695 Mrd. EUR
enthielt starkes Ergebniswachstum bei Energy und
Industry sowie einen Gewinn von 1,520 Mrd. EUR aus
dem Verkauf des Siemens-Anteils an Areva NP.

o Der Gewinn aus fortgefiihrten Aktivitdten stieg auf
3,174 Mrd. EUR und das entsprechende unverwasser-
te Ergebnis je Aktie auf 3,58 EUR.

o Der Free Cash Flow aus fortgefiihrten Aktivitdten
sank auf 354 Mio. EUR in Folge eines Anstiegs des
Nettoumlaufvermdgens.
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Alle Sektoren haben im zweiten Quar-
tal einen héheren Auftragseingang
und Umsatz erzielt. Der Auftragsein-
gang kletterte um 28% aufgrund von
Zuwdchsen in allen Sektoren und
GroBauftragen, die zu einem neuen
Hochststand bei den Auftrdgen im
Sektor Energy fiihrten. Der Umsatz
stieg um 7% mit Zuwdchsen in allen
drei Berichtsregionen. Auf organischer
Basis, bereinigt um Wahrungsumrech-
nungs- und Portfolioeffekte, legten der
Auftragseingang um 27% und der
Umsatz um 6% zu. Das Verhaltnis von
Auftragseingang und Umsatz (Book-to-
Bill) von Siemens insgesamt belief sich
auf 1,17. Der Auftragsbestand der
Sektoren in Summe blieb trotz deutlich
negativer Wahrungsumrechnungsef-
fekte im Quartal auf dem Rekordni-
veau von 92 Mrd. EUR.

Der Auftragseingang bei Energy klet-
terte um mehr als 50% aufgrund einer
Reihe von GroBauftrdgen bei Fossil
Power Generation, Renewable Energy
und Power Transmission. Ein prozen-
tual zweistelliges Auftragswachstum
bei Industry beinhaltete starke Zu-
wachse in allen Divisionen. Healthcare
zeigte solide Auftragszuwachse in
seinen Geschaften.

Alle Regionen meldeten ein prozentual
zweistelliges Auftragswachstum, an-
gefiihrt von den Regionen Europa,
Gemeinschaft unabhdngiger Staaten,
Afrika, Naher und Mittlerer Osten (Eu-
ropalGANO) und Asien, Australien.
Innerhalb Europa/GANO enthielt das
starke Wachstum in Deutschland eini-
ge GroBauftrdge bei Energy. Global
betrachtet wuchsen die Schwellenlan-
der beim Auftragseingang mit 52%
erheblich starker als Siemens insge-
samt und standen im Quartal mit
7,475 Mrd. EUR fiir 36% des gesamten
Auftragseingangs.

Verhéltnis von Auftragseingang zu Umsatz (Book-to-Bill-Verhdltnis)
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Bei Industry stieg der Umsatz um 9%,
in erster Linie aufgrund starker prozen-
tual zweistelliger Zuwachse bei Drive
Technologies und Industry Automati-
on. Bei Energy trugen alle Divisionen
zu einem Umsatzzuwachs auf breiter
Basis bei. Hohere Umsatze bei
Healthcare beruhten vor allem auf
Zuwadchsen in den Geschdften fur
medizinische Bildgebung und Thera-
pielésungen.

Der Umsatz stieg in allen drei Regio-
nen, angeflihrt von Amerika und
Asien, Australien. Der geringere Zu-
wachs in der Region Europa/GANO
enthielt ein prozentual zweistelliges
Wachstum im Nahen und Mittleren
Osten. Global betrachtet wuchs der
Umsatz in den Schwellenlandern mit
12% stdrker als fur Siemens insgesamt
und machte im Quartal mit 5,579 Mrd.
EUR 31% des Gesamtumsatzes von
Siemens aus.

Auftragseingang & Umsatz

Verande-
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2010 2011  Ist  Vglb.*

Auftrags- 0166 20651 28%  27%
eingang

Umsatz 16.523 17.717 7% 6%
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Im zweiten Quartal stieg das Ergebnis
Summe Sektoren auf 3,695 Mrd. EUR
von 1,849 Mrd. EUR im Vorjahreszeit-
raum. Der Zuwachs resultierte im We-
sentlichen aus dem héheren Ergebnis
bei Energy von 2,421 Mrd. EUR. Dieser
Anstieg stammt in groBen Teilen —
aber nicht ausschlieBlich — aus dem
Gewinn vor Steuern von 1,520 Mrd.
EUR aus dem Verkauf des Sektor-
Anteils von 34% an der Areva NP an
Areva S.A. Die operativen Ergebnisse
bei Energy enthielten eine starke Er-
gebnisentwicklung bei der Division
Fossil Power Generation. Auch das
Ergebnis des Sektors Industry legte im
Vergleich zum Vorjahreszeitraum be-
trachtlich zu. Mit einer fortgesetzt
starken operativen Leistung in einem
verbesserten Marktumfeld kletterte
das Ergebnis des Sektors auf 824 Mio.
EUR.

Im Berichtsquartal profitierte das Er-
gebnis Summe Sektoren von positiven
Wahrungseffekten in allen Sektoren,
insbesondere bei Industry und Energy.
Die Vorjahresperiode enthielt Ertrage
von 157 Mio. EUR in Zusammenhang
mit der Anpassung

Ergebnis Summe Sektoren

3.695

Q2 2010 Q2 2011

Werte in Mio. EUR
Sektoren: @ Industry @ Energy
O Verédnderung in %
* Inkl. Gewinn (vor Steuern) i.H.v. 1,520
Mrd. EUR aus VerdauBerung von Areva NP.

Healthcare

Ergebnis

1.427 71

von Pensionspldanen in den USA. Der
Sektor Healthcare hatte von diesem
Effekt am meisten profitiert. Entspre-
chend liegt das Ergebnis des Sektors
mit 450 Mio. EUR unter dem Vorjah-
reswert. Die Ertrage aus der Anpas-
sung der Pensionsplane bei Energy
und Industry wurden im Vorjahres-
quartal weitgehend durch Aufwen-
dungen fir Kapazitdtsanpassungen
ausgeglichen, die sich im zweiten
Quartal des Vorjahrs fiir alle Sektoren
auf insgesamt 125 Mio. EUR beliefen.

Der Gewinn aus fortgeflihrten Aktivita-
ten stieg im zweiten Quartal auf 3,174
Mrd. EUR von 1,427 Mrd. EUR und das
entsprechende unverwdsserte Ergeb-
nis je Aktie kletterte auf 3,58 EUR von
1,62 EUR im Vorjahreszeitraum. Dieser
Anstieg resultierte im Wesentlichen
aus dem hoheren Ergebnis Summe
Sektoren einschlieBlich des zuvor er-
wahnten Areva-Gewinns.

Unverwadssertes Ergebnis je Aktie

*
3,58 3,20*

1,62 1,70

Gewinn
(nach Steuern)

Ergebnis aus
fortgefiihrten

Aktivitdten )
Werte in EUR

Q22010 @ Q22011

* Inkl. 1,71 EUR aus der VerduBerung von
Areva NP.
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Gewinn aus
fortgefiihrten
Aktivitaten

Q22010 @ Q22011 O Verdnderungin %

Gewinn/Verlust aus nicht
fortgefiihrten
Aktivitdten (nach Steuern)

-338
Gewinn
(nach Steuern)

Werte in Mio. EUR

* Inkl. Gewinn (vor Steuern) i.H.v. 1,520 Mrd. EUR aus VerduBerung von Areva NP.

Der Gewinn nach Steuern stieg im
Quartal auf 2,836 Mrd. EUR im Ver-
gleich zu 1,498 Mrd. EUR im Vorjah-
reszeitraum. Das entsprechende, un-
verwasserte Ergebnis je Aktie legte auf
3,20 EUR von 1,70 EUR im Vorjahres-
zeitraum zu.

Wie bereits angekiindigt, plant Sie-
mens, Siemens IT Solutions and Servi-
ces zu verauBern (weitere Informatio-
nen unter ,VerdauBerung von Siemens
IT Solutions and Services” weiter un-
ten) und OSRAM an die Borse zu brin-
gen. Siemens beabsichtigt, in Zukunft
eine Minderheitsbeteiligung an
OSRAM zu halten und will langfristig
als Ankeraktiondr beteiligt bleiben.
Wahrend des zweiten Quartals des
Geschaftsjahrs 2011 wurden beide
Geschafte den nicht fortgefiihrten
Aktivitdten zugeordnet. Die Ergebnisse
der Vorperioden werden auf ver-
gleichbarer Basis gezeigt.

Die nicht fortgefiihrten Aktivitaten
verzeichneten einen Verlust von 338
Mio. EUR im Vergleich zu einem Ge-
winn von 71 Mio. EUR im zweiten
Quartal des Vorjahrs. Hauptgrund fir
diese Verschlechterung war ein Verlust
von 345 Mio. EUR bei Siemens IT Solu-
tions and Services, der eine Wertbe-
richtigung von 464 Mio. EUR vor Steu-
ern auf langfristige Vermégenswerte
enthielt. Der Verlust von Siemens IT
Solutions and Services in der Vorjah-
resperiode lag bei 34 Mio. EUR.
OSRAM trug zum Ergebnis der nicht
fortgefiihrten Aktivitdten positive 87
Mio. EUR nach Steuern bei. Dabei
verzeichnete OSRAM in allen Ge-
schaftsbereichen und Regionen im
Vergleich zum Vorjahr einen Umsatz-
anstieg. Das Ergebnis von OSRAM in
der Vorjahresperiode lag mit 91 Mio.
EUR nach Steuern héher, was aus
einem Anteil aus dem zuvor genann-
ten Ertrag aus der Anpassung von
Pensionsplanen resultierte.



Nach mehreren Quartalen mit hohen
MittelzuflUssen reduzierte sich der
Free Cash Flow aus den fortgefihrten
Aktivitaten im Berichtsquartal auf 354
Mio. EUR von 1,311 Mrd. EUR im zwei-
ten Quartal des Vorjahres. Der Riick-
gang resultierte im Wesentlichen aus
dem Aufbau des Nettoumlaufvermo-
gens auf Sektorebene, in Zusammen-
hang mit dem Wachstum auf breiter
Basis, sowie geringeren Anzahlungen
im Projektgeschaft. Ferner enthielt das
Berichtsquartal hohere Mittelabflisse
in Zusammenhang mit mitarbeiterbe-
zogenen Ausgaben, einschlieBlich der
bereits berichteten Sonderzahlung an
Mitarbeiter, die nicht dem oberen
Management angehéren.

Free Cash Flow

2.298

Summe Sektoren

Q22010 @ Q22011

Angepasste Kapitalrendite*
(ROCE [angepasst])

17,4%

Q22010 @ Q22011

* fortgeflihrte Aktivitdten

** Inkl. 19,7 Prozentpunkte in Zusammen-
hang mit dem Ergebniseffekt aus der
VerduBerung von Areva NP .

Fortgefiihrte
Aktivitaten

O Veranderung in %

Der Free Cash Flow aus nicht fortge-
fihrten Aktivitaten belief sich auf
minus 416 Mio. EUR und lag damit
unter dem Vorjahreswert von minus
79 Mio. EUR. Der Rickgang enthielt
Zahlungen in Zusammenhang mit der
Aufstellung von Siemens IT Solutions
and Services als eine rechtlich eigen-
standige Einheit, einschlieBlich der
Ausgliederungsaktivitaten und mitar-
beiterbezogener Themen.

Wahrend des zweiten Quartals erhielt
Siemens eine Zahlung in Héhe von 1,7
Mrd. EUR aus dem zuvor genannten
Verkauf seines Anteils an Areva NP.
Diese Zahlung ist nicht in unserer
Kennzahl Free Cash Flow enthalten.

nia

1.232
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Fortgefiihrte und nicht
fortgefiihrte Aktivitaten
Werte in Mio. EUR

Finanzierungsstatus der Siemens
Pensionsplane*

31. Dez. 2010 31. Mérz 2011

-6,1

Werte in Mrd. EUR

EinschlieBlich OSRAM und Siemens IT
Solutions and Services.

*

Die angepasste Kapitalrendite (Return
on Capital Employed [adjusted]) stieg
auf fortgefiihrter Basis im zweiten
Quartal auf 42,7% (im Vorjahr 17,4%).
Dieser Anstieg resultierte vornehmlich
aus dem hoheren Gewinn aus fortge-
fUhrten Aktivitdten, der den Gewinn
aus dem Verkauf des Siemens-Anteils
an Areva NP enthielt.

Die geschatzte Unterdeckung der Pen-
sionsplane von Siemens lag zum 31.
Marz 2011 bei rund 5,3 Mrd. EUR.
Zum Ende des ersten Quartals betrug
diese Deckungsliicke rund 6,1 Mrd.
EUR. Die Verbesserung des Finanzie-
rungsstatus seit dem 31. Dezember
2010 resultiert hauptsachlich aus ei-
nem Rickgang des Anwartschaftsbar-
werts der leistungsorientierten Ver-
pflichtungen (Defined Benefit Obliga-
tion — DBO), bedingt durch eine Anhe-
bung der angenommenen Abzin-
sungssatze zum 31. Marz 2011. Zum
30. September 2010 lag die Unterde-
ckung der Pensionsplane bei 7,4 Mrd.
EUR.



Ergebnis Sektor

567

Werte in Mio. EUR
Q22010 ® Q22011 O Veranderung Ist

Mit dem zweiten Quartal des Ge-
schaftsjahrs 2011 ist OSRAM nicht
mehr im Sektor Industry enthalten.
Siemens plant, OSRAM im Herbst 2011
an die Borse zu bringen. Entsprechend
wird OSRAM den nicht fortgefiihrten
Aktivitdten zugeordnet. Die Vorjahres-
daten des Sektors werden auf ver-
gleichbarer Basis gezeigt.

Ergebnis, Umsatz und Auftragseingang
des Sektors verbesserten sich im Ver-
gleich zum zweiten Quartal des Vor-
jahrs, getrieben von einer weiterhin
starken operativen Leistung in einem
verbesserten Marktumfeld. Das Ergeb-
nis kletterte aufgrund der starken
Ergebniszuwachse von Industry Auto-
mation und Drive Technologies auf
824 Mio. EUR. Mit einer nach dem
Abschwung wiederhergestellten Er-
gebnis- und Wachstumsdynamik hat
der Sektor, wie bereits angekiindigt,
weiter in Innovationen investiert und
seine regionale Aufstellung durch eine
Erweiterung der Vertriebsressourcen
verstdrkt. Das Ergebnis von 567 Mio.
EUR in der Vorjahresperiode enthielt
Aufwendungen von 63 Mio. EUR aus
einem Projekt mit einem lokalen Part-
ner in den USA sowie 50 Mio. EUR aus
MaBnahmen zur Personalanpassung
und einer Rickstellung fiir eine liefe-
rantenbezogene Gewahrleistung, was
teilweise von 53 Mio. EUR aus dem
zuvor erwdhnten Ertrag aus der An-
passung von Pensionsplanen kompen-
siert wurde.

Getrieben von prozentual zweistelli-
gem Wachstum in allen Divisionen und
den drei Berichtsregionen, stieg der
Auftragseingang um 22%. Der Umsatz
legte basierend auf einem Wachstum

Ergebnismarge Sektor

7,9%

Q22010 @ Q22011
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in allen Regionen um 9% zu. Das Book-
to-Bill-Verhaltnis des Sektors lag bei
1,07 und der Auftragsbestand war 29
Mrd. EUR zum Quartalsende.

Das Ergebnis von Industry Automati-
on kletterte im zweiten Quartal im
Vergleich zum Vorjahr um 60% auf
306 Mio. EUR. Das Umsatzwachstum
sorgte flr eine hohe Kapazitatsauslas-
tung und enthielt zudem einen giins-
tigeren Geschaftsmix als im Vorjahres-
quartal. Umsatz und Auftragseingang
stiegen jeweils um 23%, angetrieben
vom starken Wachstum in Asien, Aust-
ralien. In den Schwellenlandern, ins-
besondere China, legten Umsatz und
Auftragseingang tiberdurchschnittlich
zu. Die Effekte aus der Kaufpreisalloka-
tion (Purchase Price Allocation - PPA)
in Verbindung mit der Ubernahme von
UGS Corp. im Geschaftsjahr 2007 be-
trugen in der aktuellen Berichtsperiode
35 Mio. EUR, im Vergleich zu 34 Mio.
EUR im Vorjahresquartal.

Drive Technologies erwirtschaftete
ein im Vorjahresvergleich wesentlich
besseres Quartalsergebnis von 259
Mio. EUR aufgrund eines Umsatzan-
stiegs von 22%, der auch die Kapazi-
tatsauslastung verbesserte. Die An-
stiege bei Umsatz und Ergebnis waren
im kurzzyklischen Geschaft der Divisi-
on am starksten ausgepragt. Der Auf-
tragseingang der Division wuchs um
25%. Sowohl Umsatz als auch Auf-
tragseingang legten im Zuge der sich
weiter verbessernden Marktbedingun-
gen in allen drei Regionen zu.

Auftragseingang & Umsatz Sektor

1,07

Q22010 Q22011

Werte in Mio. EUR
® Auftragseingang ® Umsatz O Book-to-Bill
O Veranderung Ist ggu. Vorjahr

@ Verdnderung vglb. ggii. Vorjahr



Volumenwachstum in
sich stabilisierenden Markten

Das Ergebnis bei Building Technolo-
gies lag im zweiten Quartal bei 84
Mio. EUR, was im Vergleich zur Vorjah-
resperiode einen Riickgang bedeutete.
Dies wurde durch wachstumsbedingt
héhere Marketing- und Vertriebsauf-
wendungen verursacht. Das Ergebnis
der Vorjahresperiode enthielt die liefe-
rantenbezogene Gewdhrleistung, die
durch einen Anteil von 24 Mio. EUR an
dem zuvor erwdhnten Ertrag aus der
Anpassung von Pensionsplanen groB-
tenteils kompensiert werden konnte.

Ergebnis je Division

94

nla

Im Vergleich zum zweiten Quartal des
Vorjahrs legten der Umsatz um 8% und
der Auftragseingang um 11% zu. Diese
Entwicklung ist auf Zuwdchse in allen
drei Berichtsregionen und eine starke
Nachfrage nach den Energieeffizienz-
Lésungen der Division zurlickzufiihren.

Anhaltendes Auftragswachstum
bei Industry Solutions

Industry Solutions trug 64 Mio. EUR

zum Ergebnis des zweiten Quartals
bei. In der Vorjahresperiode enthielt

84 64

-10
Industry Drive Building Industry Mobility
Automation Technologies Technologies Solutions
Werte in Mio. EUR
® Q22010 @ Q22011 O Veranderung Ist
Ergebnismarge je Division
57%  4.7% 4,5% 7.2% 7,1%

-0,7%
Industry Drive Building Industry Mobility
Automation Technologies Technologies Solutions

® Q22010 @ Q22011

Auftragseingang und Umsatz je Division

Auftragseingang

Drive
Technologies

Industry
Automation

Umsatz

® Q22010 @ Q22011

O Veranderung Ist

Building
Technologies

Industry

Solutions Mobility

Werte in Mio. EUR
@ Veranderung vglb.
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der Verlust der Division die oben er-
wahnten Aufwendungen in Verbin-
dung mit dem Projekt mit einem loka-
len Partner in den USA sowie Aufwen-
dungen in Héhe von 38 Mio. EUR fir
MaBnahmen zur Personalanpassung.
Der Umsatz ging im zweiten Quartal
aufgrund des niedrigeren Auftragsein-
gangs in den Vorperioden um 4% im
Vergleich zum Vorjahreszeitraum zu-
rlick. Der Auftragseingang kletterte
um 10%, hauptsachlich wegen der im
Vergleich zum Vorjahreszeitraum ge-
stiegenen Auftrage im Metals-
Technologies-Geschaft.

Stabile Leistung,
starke Ergebnisentwicklung

Mobility lieferte im zweiten Quartal
einen Ergebnisbeitrag von 106 Mio.
EUR. Im Vorjahr hatte das Ergebnis von
114 Mio. EUR von einem Anteil an
dem bereits genannten Ertrag aus der
Anpassung von Pensionsplanen profi-
tiert. Der Auftragseingang stieg im
Quartal um 27%, hauptsachlich wegen
der niedrigen Vergleichsbasis im Vor-
jahreszeitraum. Das geringe Auftrags-
niveau der vorangegangenen Perioden
wirkte sich auch auf den Umsatz im
aktuellen Quartal aus, der 5% unter-
halb des Vorjahreswerts lag.

Auftragseingang: Anteil der Divisionen*

Industry Automation

21% Drive
Technologies
25%
Mobility
2 -
Industry Building

Solutions Technologies

Umsatz: Anteil der Divisionen*

Industry Automation

Drive
219
b Technologies
0
Mobility KELA 2
21%
Industry Building
Solutions Technologies

* unkonsolidiert



Ergebnis Sektor

*

198%

813

Werte in Mio. EUR
Q22010 ® Q22011 O Veranderung Ist
Inkl. Gewinn (vor Steuern) i.H.v. 1,520
Mrd. EUR aus VerdauBerung von Areva NP.

Der Sektor Energy lieferte im zweiten
Quartal ein starkes operatives Ergebnis
und verzeichnete den zuvor erwahn-
ten Areva-Gewinn von 1,520 Mrd. EUR
bei Fossil Power Generation. Insge-
samt betrug das Ergebnis 2,421 Mrd.
EUR, wobei Fossil Power Generation
unter allen Siemens-Divisionen erneut
fur den groBten Ergebnisbeitrag ver-
antwortlich war. Das Sektorergebnis
fir das Quartal enthielt wachstumsbe-
dingt héhere Aufwendungen fur For-
schung und Entwicklung sowie Marke-
ting und Vertrieb. Energy buchte zu-
dem Aufwendungen aus der proakti-
ven Optimierung seiner globalen Ka-
pazitdten. In der Vorjahresperiode war
das Sektorergebnis durch Aufwendun-
gen flr Kapazitatsanpassungen in
Zusammenhang mit der Verlagerung
von Produktionskapazitdten innerhalb
der Region Amerika belastet, was zum
Teil durch den zuvor erwahnten Ertrag
aus der Anpassung von Pensionspla-
nen in Héhe von 25 Mio. EUR ausge-
glichen wurde.

Alle Divisionen meldeten im Vergleich
zum Vorjahreszeitraum einen gestie-
genen Umsatz und Auftragseingang.
Der Sektorumsatz lag 8% Uber der
Vorjahresperiode, da Energy weiterhin
erfolgreich den groBen Auftragsbe-
stand abarbeiten konnte. Der Auf-
tragseingang schnellte im Vorjahres-
vergleich um 51% hoch, auf einen
neuen Rekordwert von 9,205 Mrd.
EUR. Die Auftrage stiegen in allen
Regionen. Hervorzuheben sind dabei
ein auBergewdhnlich groBer Auftrag in
Saudi-Arabien sowie drei groB3e Off-
shore-Windparks in Deutschland. Nach
drei aufeinander folgenden Quartalen
mit besonders hoher Markt-

Ergebnismarge Sektor

13,1%

Q22010 @ Q22011
Inkl. 22,7 Prozentpunkte in Zusammen-
hang mit der VerauBerung von Areva NP.

*
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nachfrage geht Energy davon aus,
dass sich der Auftragseingang in den
nachsten Quartalen beruhigen diirfte.
Das Book-to-Bill-Verhaltnis belief sich
in der aktuellen Berichtsperiode auf
1,37, wadhrend der Auftragsbestand
des Sektors auf 57 Mrd. EUR anstieg.

Fossil Power Generation zeigte er-
neut eine starke operative Leistung
und Ergebnisentwicklung und ver-
zeichnete auBerdem einen Gewinn
von 1,520 Mrd. EUR aus dem Verkauf
der Anteile an Areva NP. Zusammen
trugen diese Faktoren zu einer Ergeb-
nissteigerung auf 2,049 Mrd. EUR im
Quartal bei. Der Anstieg des operati-
ven Ergebnisses der Division auf ein
hohes Niveau lag teilweise am giinsti-
gen Geschaftsmix, der die Abarbeitung
von margenstarken Komponentenauf-
trdgen aus Vorperioden beinhaltete.
Dartiber hinaus kam in diesem Quartal
ein besonders groBer Beitrag aus dem
Servicegeschdft der Division. Dadurch
konnten Aufwendungen in Héhe von
87 Mio. EUR in Zusammenhang mit
dem Olkiluoto-Projekt in Finnland
mehr als kompensiert werden. In der
Vorjahresperiode waren Aufwendun-
gen von 59 Mio. EUR fiir Kapazitatsan-
passungen in Zusammenhang mit
einer Verlagerung von Produktionska-
pazitaten innerhalb der Region Ameri-
ka angefallen. Der Umsatz im zweiten
Quartal stieg im Vergleich zum Vorjahr
um 4%, mit starkem Wachstum in der
Region Amerika. Fossil Power Genera-
tion verzeichnete im Vergleich zum
Vorjahresquartal ein héheres Volumen
aus GroBauftragen. Dies beinhaltete in
erster Linie einen Auftrag fiir ein Gas-
und Dampfturbinenkraftwerk in Saudi-
Arabien.

Auftragseingang & Umsatz Sektor

0,98 1,37

Q22010 Q22011

Werte in Mio. EUR
® Auftragseingang ® Umsatz O Book-to-Bill
O Veranderung Ist ggu. Vorjahr

@ Verdnderung vglb. ggii. Vorjahr



Renewable Energy konnte in
Deutschland neue Auftrage fir Off-
shore-Windparks gewinnen, was den
Auftragseingang im Vergleich zum
zweiten Quartal des Vorjahrs deutlich
steigen lieB. Im Vorjahreszeitraum lag
das Volumen aus GroBauftragen we-
sentlich niedriger. Der Umsatz der
Division lag 8% Uber der Vorjahrespe-
riode und konnte somit den Wachs-
tumstrend fortsetzen. Das Ergebnis
gab im zweiten Quartal im Vorjahres-
vergleich nach. Dies ist insbesondere
auf

Ergebnis je Division

gestiegene Aufwendungen fiir For-
schung und Entwicklung sowie Marke-
ting und Vertrieb in Zusammenhang
mit dem andauernden Ausbau des
Windgeschafts in Schwellenlandern
zurlickzufiihren. Zudem wurde das
Ergebnis mit erheblichen Aufwendun-
gen zur andauernden Entwicklung des
Solargeschafts belastet.

Oil & Gas lieferte im zweiten Quartal
einen Beitrag von 125 Mio. EUR zum
Sektorergebnis. Die Auftrage stiegen
im Vergleich zum Vorjahresquartal um
18%, mit starkem Wachstum in den

>200%
329 l 100 a8 119 125 149 142 94 54
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Q22010 @ Q22011 O Veranderung Ist

Werte in Mio. EUR

* Inkl. Gewinn (vor Steuern) i.H.v. 1,520 Mrd. EUR aus VerduBerung von Areva NP.
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Schwellenldndern. Der Umsatz stieg
um 15%, wobei Asien, Australien und
Amerika hohe prozentual zweistellige
Zuwachse aufweisen konnten.

Der Auftragseingang von Power
Transmission schnellte im zweiten
Quartal um 43% in die Hohe, was zum
Teil mit einem GroBauftrag zur Anbin-
dung eines Offshore-Windparks an die
regionalen Stromnetze zusammen-
hing. Der Umsatz stieg um 14%,
hauptsachlich aufgrund der starken
Projektabwicklung im Solutions-
Geschaft. Das Ergebnis von 142 Mio.
EUR wurde durch Aufwendungen in
H6he von 41 Mio. EUR belastet, unter
anderem fiir Personalanpassungen in
Verbindung mit der Optimierung der
weltweiten Produktionsaufstellung der
Division.

Power Distribution erwirtschaftete
7% Umsatzwachstum. Die Auftrdge
legten im zweiten Quartal im Vorjah-
resvergleich leicht zu, da zweistelliges
Wachstum in Asien, Australien Riick-
gdnge in anderen Regionen ausglei-
chen konnte. Das Ergebnis betrug 54
Mio. EUR. Es wurde durch im Vorjah-
resvergleich héhere Aufwendungen
flir Marketing und Vertrieb sowie For-
schung und Entwicklung in Zusam-
menhang mit andauernden Aktivitdten
bei neuen Technologien, wie zum
Beispiel Smart Grids, belastet.

Auftragseingang: Anteil der Divisionen*

Fossil Power Generation

Power
Distribution A%
21%
Power ) Renewable
Transmission 15% Energy

Oil & Gas

Umsatz: Anteil der Divisionen*

Fossil Power Generation

Power
Distribution @
149 Renewable
Powler. 16% Energy
Transmission
Oil & Gas

* unkonsolidiert



Ergebnis Sektor

469

Werte in Mio. EUR
Q22010 ® Q22011 O Veranderung Ist

Healthcare verzeichnete im zweiten
Quartal ein Sektorergebnis von 450
Mio. EUR. In der Vorjahresperiode
profitierte das Ergebnis von 469 Mio.
EUR von dem zuvor erwdhnten Ertrag
aus der Anpassung von Pensionspla-
nen in H6he von 79 Mio. EUR. Die
Ergebnisentwicklung war gepragt
durch eine gute Ergebnisumsetzung.

Das Ergebnis von Diagnostics betrug
im zweiten Quartal 86 Mio. EUR, ver-
glichen mit 109 Mio. EUR im zweiten
Quartal des vergangenen Jahrs. Das
aktuelle Quartal wies einen unglnsti-
geren Geschaftsmix als im Vorjahr auf,
in dem das Ergebnis darliber hinaus 22
Mio. EUR aus dem oben erwdhnten
Ertrag aus der Anpassung von Pensi-
onsplanen enthielt. PPA-Effekte in
Zusammenhang mit vorangegange-
nen Akquisitionen bei Diagnostics
beliefen sich auf 42 Mio. EUR, vergli-
chen mit 44 Mio. EUR im zweiten
Quartal des Vorjahrs.

Ergebnismarge Sektor

15,8%

Q22010 ® Q22011

Sektoren 9

Getrieben vom starken Umsatzwachs-
tum bei den Geschaften fiir medizini-
sche Bildgebung und Therapieldsun-
gen legten die Umsdtze von Healthca-
re um 5% zu. Der Auftragszuwachs
von 6% stlitzte sich auf im Jahresver-
gleich héhere Auftrage bei allen Ge-
schaftsbereichen. Aus regionaler Sicht
meldete Asien, Australien prozentual
zweistellige Zuwachse sowohl beim
Umsatz als auch beim Auftragsein-
gang. Herausragend waren hier die
starken Zuwachse in China. Die Region
Amerika zeigte ein solides Wachstum
sowohl beim Umsatz als auch beim
Auftragseingang. Das Book-to-Bill-
Verhdltnis von Healthcare lag im Quar-
tal bei 1,00, und der Auftragsbestand
blieb im Vergleich zum Vorquartal mit
7 Mrd. EUR stabil.

Diagnostics erzielte einen Umsatz von
924 Mio. EUR und einen Auftragsein-
gang von 918 Mio. EUR, was einen
Anstieg im Vergleich zu den Vorjah-
reswerten von 901 Mio. EUR bezie-
hungsweise 900 Mio. EUR bedeutete.
Dies war im Wesentlichen auf Wachs-
tum in Asien, Australien zuriickzufth-
ren.

Auftragseingang & Umsatz Sektor
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Werte in Mio. EUR
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Equity Investments und Financial Services

Positiver Beitrag
von Equity Investments

Equity Investments verzeichnete im
zweiten Quartal ein Ergebnis von 23
Mio. EUR im Vergleich zu einem Ver-
lust von 87 Mio. EUR im Vorjahres-
quartal. Die positive Entwicklung ist
durch den Gewinn von 91 Mio. EUR
aus dem Verkauf des Siemens-Anteils
von 49% an der Krauss-Maffei Weg-
mann GmbH & Co. KG im zweiten
Quartal

Wieder ein starkes Quartal fiir
Financial Services

Financial Services (SFS) erzielte ein
Ergebnis vor Ertragsteuern von 114

Mio. EUR und profitierte weiterhin von
niedrigen Kreditausfallen.

Ergebnis*

96

Werte in Mio. EUR
Q22010 ® Q22011 O Veranderung Ist
Das SFS Ergebnis, wie es in den
Segmentinformationen berichtet wird, ist
als Ergebnis vor Ertragsteuern definiert.

beeinflusst. In einem weiterhin an-
spruchsvollen Geschaftsumfeld ergab
sich aus dem Anteil von Siemens an
NSN ein Beteiligungsverlust von 107
Mio. EUR im Vergleich zu einem Ver-
lust von 169 Mio. EUR im Vorjahres-
zeitraum. NSN berichtete Restrukturie-
rungsaufwendungen und Integrati-
onskosten von insgesamt 28 Mio. EUR
an Siemens,

Das Gesamtvermdgen blieb mit
12,475 Mrd. EUR nahezu konstant. Ein
Anstieg des Vermdgens aufgrund von
Wachstum im kommerziellen Finan-

Gesamtvermogen

12.506

Werte in Mio. EUR

30. Sept. 2010 @ 31. Méarz 2011
O Verédnderung Ist

Equity Investments und Financial Services 10

im Vergleich zu 125 Mio. EUR in der
Vorjahresperiode.

Nach Ende des Quartals schloss NSN
die zuvor angekiindigte Akquisition
der Netzwerksparte von Motorola
Solutions ab. Es wird erwartet, dass
die Ergebnisse von Equity Investments
in den kommenden Quartalen volatil
sein werden.

zierungsgeschaft wurde insbesondere
durch negative Wahrungsumrech-
nungseffekte ausgeglichen.

Eigenkapitalrendite*
(Return on Equity, ROE)

15-20%

Q22010 @ Q22011

@ ROE (nach Steuern) Zielband

* ROE (nach Steuern) berechnet sich aus dem
Ergebnis nach Steuern (fiir Zwecke der
Zwischenberichterstattung annualisiert)
geteilt durch das durchschnittlich
eingesetzte Eigenkapital der SFS, welches
bei 1,414 (im Vj. 1,474) Mrd. EUR lag.



Zentral gesteuerte Portfolioaktivita-
ten verzeichneten im zweiten Quartal
einen Gewinn von 9 Mio. EUR, im
Vergleich zu einem Verlust von 24
Mio. EUR in der Vorjahresperiode. Im
zweiten Quartal des Vorjahrs war ein
Verlust von 22 Mio. EUR in Verbindung
mit dem in der aktuellen Periode ver-
kauften Electronics-Assembly-Systems-
Geschaft enthalten.

Bestimmte Geschaftsaktivitdten des
Siemens IT Solutions and Services-
Geschéfts, einschlieBlich des HERKU-
LES-Projekts, werden nicht als nicht
fortgefiihrte Aktivitaten klassifiziert
und daher riickwirkend den Zentral
gesteuerten Portfolioaktivitdten zuge-
ordnet.

Das Ergebnis vor Ertragsteuern von
Siemens Real Estate (SRE) betrug im
zweiten Quartal 1 Mio. EUR, gegen-
iber 107 Mio. EUR in der Vorjahrespe-
riode. Der Vorjahreswert enthielt einen
wesentlich héheren Ertrag aus Immo-
bilienverkaufen. Im aktuellen Quartal
wurden in Zusammenhang mit dem
Siemens-Programm zur Blindelung
von Immobilienaktivitdten bei SRE und
zur Umsetzung weiterer MaBnahmen
zur Effizienzsteigerung Vermdgens-
werte mit einem Buchwert von 63
Mio. EUR an SRE Ubertragen. SRE er-
wartet in den kommenden Quartalen
Kosten in Verbindung mit diesem Pro-
gramm. AuBerdem beabsichtigt SRE,
abhangig vom Marktumfeld weitere
Immobilien zu verduBern.

Zentrale Posten und Pensionen be-
liefen sich im zweiten Quartal insge-
samt auf minus 62 Mio. EUR im Ver-
gleich zu plus 30 Mio. EUR im zweiten
Quartal des Vorjahrs.

Diese Veranderung war im Wesentli-
chen auf Zentrale Posten zuriickzufiih-
ren, die sich auf minus 81 Mio. EUR
beliefen, im Vergleich zu plus 76 Mio.
EUR im Vorjahreszeitraum. Die Vorjah-
resperiode hatte von Ertrdgen in Zu-
sammenhang mit Compliance-
bezogenen Themen profitiert. Dies
beinhaltete einen Ertrag von 96 Mio.
EUR, nach Abzug damit in Zusammen-
hang stehender Aufwendungen, der
aus der Einigung mit den D&O-
Versicherern sowie aus der Einigung
mit ehemaligen Vorstands- und Auf-
sichtsratsmitgliedern von Siemens
resultierte, sowie einen Ertrag von 38
Mio. EUR aus der vereinbarten Riick-
flhrung von durch Behdérden arrestier-
ter Geldbetrdge. Die aktuelle Periode
enthielt einen Nettoaufwand in Ver-
bindung mit rechtlichen und regulato-
rischen Themen. Die Ergebnisse in
Zusammenhang mit einer wesentli-
chen Riickbauverpflichtung kehrten
sich von einem Nettoaufwand in der
Vorjahresperiode in einen Nettoertrag
in der aktuellen Periode um.

Die zentral getragenen Pensionsauf-
wendungen betrugen im zweiten
Quartal plus 19 Mio. EUR, im Vergleich
zu minus 46 Mio. EUR in der entspre-
chenden Vorjahresperiode. Die Veran-
derung resultierte in erster Linie aus
einem positiven Effekt, der sich aus
geringeren Zinsaufwendungen und
héheren erwarteten Ertrdgen aus dem
Planvermdgen ergibt.

Das Ergebnis vor Ertragsteuern von
Konsolidierungen, Konzern-Treasury
und sonstigen Uberleitungspositio-
nen belief sich im zweiten Quartal auf
minus 43 Mio. EUR, im Vergleich zu
minus 33 Mio. EUR im zweiten Quartal
des Vorjahrs. Die Veranderung resul-
tierte in erster Linie aus der Konzern-
Treasury, insbesondere aufgrund Ver-
anderungen der Marktwerte von Zins-
und Wahrungsderivaten, die nicht die
Voraussetzungen fiir die Bilanzierung
einer Sicherungsbeziehung erfillen.
Teilweise wurde dieser Riickgang
durch positive Effekte aus der Verdu-
Berung finanzieller Vermdgenswerte
kompensiert.



Wie bereits berichtet, unterzeichneten
Siemens und Atos Origin S.A. (Atos) im
ersten Quartal des Geschaftsjahrs
2011 eine Optionsvereinbarung, die
Atos das Recht einrdumte Siemens IT
Solutions and Services zu erwerben.
Am 1. Februar hat Atos diese Option
ausgelibt und eine Vereinbarung tber
den Erwerb von Siemens IT Solutions
and Services unterzeichnet. Im zwei-
ten Quartal wurde die Transaktion von
den Kartellbehdrden freigegeben.
Unter dem Vorbehalt der Zustimmung
durch die Hauptversammlung von
Atos wird der Abschluss der Transakti-
on im vierten Quartal des Geschafts-
jahrs 2011 erwartet.

Wir erwarten, dass der Auftragsein-
gang aus fortgefiihrten Aktivitaten
gegeniber dem Wert des Geschafts-
jahrs 2010 von 74,055 Mrd. EUR auf
organischer Basis stark ansteigen wird.
Auch gestlitzt von unserem bereits
hohen Auftragsbestand erwarten wir,
dass der Umsatz aus fortgefiihrten
Aktivitaten, der im Geschéftsjahr 2010
68,978 Mrd. EUR betrug, zu einem
prozentual mittleren einstelligen or-
ganischen Wachstum zurtickkehren
wird. Wir rechnen ferner damit, dass
sich der Gewinn aus fortgefiihrten
Aktivitaten auf mindestens 7,5 Mrd.
EUR belaufen wird. Im Geschdftsjahr
2010 betrug der Gewinn aus fortge-
fuhrten Aktivitaten 4,262 Mrd. EUR.

Nach der Unterzeichnung wurde Sie-
mens IT Solutions and Services als zur
VerduBerung bestimmt und als nicht
fortgefuhrte Aktivitaten klassifiziert.
Siemens erwartet, dass die Transaktion
im Geschaftsjahr 2011 zu erheblichen
negativen Ergebniseffekten im mittle-
ren bis hohen dreistelligen Millionen-
Euro-Bereich flihren wird. Dies hangt
unter anderem vom endgliltigen Wert
der Gegenleistung beim Transaktions-
abschluss ab. Dieser negative Ergeb-
niseffekt besteht voraussichtlich
hauptsdchlich aus Wertminderungen,
einschlieBlich der bereits berichteten
Wertminderung auf Geschafts- und
Firmenwerte in Héhe von 136 Mio.
EUR, die im ersten Quartal erfasst
wurde, sowie weiteren Wertminde-

In Auftragseingang, Umsatz und Ge-
winn aus fortgeflihrten Aktivitaten fur
das Geschaftsjahr 2010 sind

OSRAM und Siemens IT Solutions and
Services nicht enthalten. Diese werden
im Geschaftsjahr 2011 als nicht fortge-
fuhrte Aktivitaten berichtet.

Von dieser Prognose sind Effekte aus-
genommen, die sich aus rechtlichen
und regulatorischen Themen ergeben
kdénnen. Dazu gehoren auch mogliche
Auswirkungen aus einem laufenden
Schiedsgerichtsverfahren zwischen
Siemens und Areva S.A.

rungen auf langfristige Vermdgens-
werte in Hohe von 464 Mio. EUR, die
im aktuellen Quartal des Geschafts-
jahrs 2011 erfasst wurden. Uber die
transaktionsbezogenen Themen hin-
aus erwartet Siemens, wie bereits
berichtet, weitere erhebliche Belas-
tungen im Geschaftsjahr 2011, die in
Verbindung mit der Aufstellung von
Siemens IT Solutions and Services als
eine rechtlich eigenstandige Einheit
stehen, einschlieBlich der Ausgliede-
rungsaktivitaten und mitarbeiterbezo-
gener Themen. Dieser in den nicht
fortgefiihrten Aktivitaten berichtete
Aufwand belief sich im aktuellen Quar-
tal auf 47 Mio. EUR und auf 104 Mio.
EUR in der ersten Halfte des Geschafts-
jahrs 2011.



Alle Zahlen sind vorldufig und nicht
gepriift. Diese Ergebnisverdffentlichung
sollte in Verbindung mit den heute von
Siemens veroffentlichten Informationen
zu rechtlichen Untersuchungen (Legal
Proceedings) gelesen werden. Die Fi-
nanzpublikationen kdnnen sie im Inter-
net unter

- Publications &
Events herunterladen.

Heute ab 09:00 Uhr MESZ wird die Tele-
fonkonferenz zu den Quartalszahlen mit
dem Vorsitzenden des Vorstands der
Siemens AG, Peter Loscher, und dem
Finanzvorstand der Siemens AG, Joe
Kaeser, live im Internet unter

Ubertragen.

Dort kénnen Sie auch die Folienprasen-
tation verfolgen und im Anschluss eine
Aufzeichnung der Telefonkonferenz
abrufen.

Sie kénnen zudem ab 10:00 Uhr MESZ
live die Telefonkonferenz fiir Analysten
und Investoren in Englisch mit Peter
Léscher und Joe Kaeser unter

verfolgen.

Auftragseingang und Auftragsbestand,
um Wahrungsumrechnungs- und Portfo-
lioeffekte bereinigte Angaben zu Umsatz
und Auftragseingang, Book-to-Bill-
Verhaltnis, Ergebnis Summe Sektoren,
Return on Equity (ROE) (nach Steuern),
Return on Capital Employed (ROCE)
(angepasst), Free Cash Flow, Cash Con-
version Rate (CCR), angepasstes EBITDA,
angepasstes EBIT, angepasste EBITDA-
Margen, Effekte aus der Kaufpreisalloka-
tion (PPA-Effekte), Nettoverschuldung
und angepasste industrielle Nettover-
schuldung sind oder kdnnen sogenannte
Non-GAAP-Kennzahlen sein. Flr die
Beurteilung der Finanz- und Ertragslage
von Siemens beziehungsweise fiir die
Beurteilung von Zahlungsstromen soll-
ten diese zusatzlichen Finanzkennzahlen
nicht ausschlieBlich als Alternative zu
den im Konzernabschluss dargestellten
und im Einklang mit IFRS ermittelten

Dieses Dokument enthalt zukunftsgerichtete
Aussagen und Informationen — also Aussagen
Uber Vorgdnge, die in der Zukunft, nicht in
der Vergangenheit, liegen. Diese zukunftsge-
richteten Aussagen sind erkennbar durch
Formulierungen wie ,erwarten”, ,wollen”,
Lantizipieren”, ,beabsichtigen”, ,planen”,
.glauben”, ,anstreben”, ,einschatzen”, ,wer-
den”, ,vorhersagen” oder ahnliche Begriffe.
Solche Aussagen beruhen auf den heutigen
Erwartungen und bestimmten Annahmen des
Siemens-Vorstands. Sie unterliegen daher
einer Reihe von Risiken und Ungewissheiten.
Eine Vielzahl von Faktoren, von denen zahl-
reiche auBerhalb des Einflussbereichs von
Siemens liegen, beeinflusst die Geschaftsakti-
vitdten, den Erfolg, die Geschaftsstrategie und
die Ergebnisse von Siemens. Diese Faktoren
konnen dazu flihren, dass die tatsachlichen
Ergebnisse, Erfolge und Leistungen von Sie-
mens wesentlich von den in den zukunftsge-
richteten Aussagen ausdricklich oder implizit
enthaltenen Angaben zu Ergebnissen, Erfol-
gen oder Leistungen abweichen. Siemens ist
insbesondere stark von Anderungen der
allgemeinen wirtschaftlichen und geschaftli-
chen Lage betroffen, da diese einen direkten
Einfluss auf Prozesse, Kunden und Lieferanten
haben. Das kann die Entwicklung unseres
Umsatzes und die Realisierung einer besseren
Kapazitatsauslastung als Resultat des Wachs-
tums nachteilig verandern. Aufgrund ihrer
Unterschiedlichkeit sind nicht alle Geschafts-
bereiche bei Siemens gleichermaBen von
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Finanzkennzahlen herangezogen wer-
den. Andere Unternehmen, die Finanz-
kennzahlen mit einer dhnlichen Bezeich-
nung darstellen oder berichten, kénnen
diese anders berechnen. Definitionen
dieser zusatzlichen Finanzkennzahlen,
eine Diskussion der am ehesten ver-
gleichbaren IFRS-Kennzahlen, Informati-
onen zum Nutzen und zu den Grenzen in
der Verwendung solcher erganzenden
Finanzkennzahlen sowie eine Uberlei-
tung zu vergleichbaren IFRS-Kennzahlen
finden Sie auf unserer Investor-Relations-
Website unter

. Weitere
Informationen enthalten die Form 20-F
von Siemens fiir das Geschaftsjahr 2010
im Abschnitt ,Supplemental financial
measures”. Die Form 20-F finden Sie auf
unserer Investor-Relations-Website oder
Uber das EDGAR-System auf der Website
der US-Borsenaufsichtsbehorde.

Veranderungen des wirtschaftlichen Umfelds
betroffen; erhebliche Unterschiede bestehen
hinsichtlich des Zeitpunkts und des AusmaBes
der Auswirkungen solcher Verdnderungen.
Dieser Effekt wird durch die Tatsache ver-
starkt, dass Siemens als ein globales Unter-
nehmen in Landern mit konjunkturell sehr
unterschiedlichen Wachstumsraten aktiv ist.
Unsicherheiten ergeben sich unter anderem
aus der Gefahr, dass es auf Kundenseite zu
Verzdégerungen oder Stornierungen bei be-
reits erteilten Auftragen kommt oder dass die
Preise durch ein ungtinstiges Marktumfeld
weiter gedriickt werden, als der Vorstand von
Siemens es derzeit erwartet, oder dass die
Funktionskosten in Vorwegnahme eines
Wachstums, das nicht wie erwartet eintritt,
steigen. Weitere Faktoren, die Ursache fiir
eine Abweichung des Ergebnisses von Sie-
mens von den urspriinglichen Erwartungen
sein kdnnen, sind Entwicklungen an den
Finanzmarkten, einschlieBlich Schwankungen
bei Zinssatzen und Wahrungskursen (insbe-
sondere im Verhéltnis zum U.S.-Dollar und
den Wahrungen in Schwellenldndern wie
China, Indien und Brasilien), Rohstoffpreisen
und Aktienkursen, Kreditrisikozuschlagen
(credit spreads) sowie der Werte der Finanz-
anlagen im Allgemeinen. Etwaige Anderun-
gen in den Zinssatzen oder anderen Annah-
men, die bei der Berechnung der Verpflich-
tungen fiir Pensionen und dhnliche Verpflich-
tungen verwendet werden, kénnen einen
Einfluss auf den Anwartschaftsbarwert der



leistungsorientierten Pensionsverpflichtungen
bei Siemens sowie auf die erwartete Entwick-
lung des Planvermdégens haben, woraus
wiederum unerwartete Anderungen des
Finanzierungsstatus der Pensionszusagen und
der Plane fiir pensionsahnliche Leistungszu-
sagen resultieren konnen. Eine zunehmende
Volatilitat im Markt, ein Verfall der Kapital-
markte, eine Verschlechterung der Rahmen-
bedingungen fiir das Kreditgeschaft und
Unsicherheit in Bezug auf die Hypotheken-,
Finanzmarkt- und Liquiditatskrise oder
Schwankungen des zukiinftigen wirtschaftli-
chen Erfolgs der Kerngeschaftsfelder, in
denen Siemens tatig ist, kbnnen ebenso
unerwartete Auswirkungen auf das Ergebnis
von Siemens haben. Des Weiteren ist Siemens
Risiken und Unsicherheiten in Zusammen-
hang mit der VerduBerung von Geschaftsakti-
vitdten, bestimmten strategischen Neuaus-
richtungen, der Entwicklung seiner Beteili-
gungen und der strategischen Allianzen,
Herausforderungen in der Integration wichti-
ger Akquisitionen, der Implementierung von
Gemeinschaftsunternehmen und anderer
wesentlicher PortfoliomaBnahmen, der Ein-
flhrung konkurrierender Produkte oder Tech-
nologien durch andere Unternehmen oder
den Markteintritten neuer Wettbewerber,
Verdnderungen der Wettbewerbsdynamik
(vor allem in sich entwickelnden Markten),
dem Risiko, dass neue Produkte und Dienst-
leistungen seitens der Kundenzielgruppen
von Siemens nicht angenommen werden,
Anderungen in der Geschéftsstrategie, der
Unterbrechung der Versorgungskette, ein-
schlieBlich der Unfdhigkeit Dritter, beispiels-
weise resultierend aus Naturkatastrophen,
Bauteile, Komponenten oder Dienstleistungen
fristgerecht zu liefern, dem Ausgang von
offenen Ermittlungen, anhangigen Rechts-
streitigkeiten sowie den MaBnahmen, die sich
aus den Ergebnissen oder auch den Tatbe-
standen dieser Ermittlungen ergeben, den
potenziellen Auswirkungen dieser Untersu-
chungen und Verfahren auf das Geschaft von
Siemens, einschlieBlich der Beziehungen zu
Regierungen und anderen Kunden, den po-
tenziellen Auswirkungen solcher Angelegen-
heiten auf die Abschliisse von Siemens und
verschiedenen anderen Faktoren ausgesetzt.
Detailliertere Informationen tber die Siemens
betreffenden Risikofaktoren sind diesem
Bericht und den anderen Berichten zu ent-
nehmen, die Siemens bei der US-
amerikanischen Borsenaufsicht SEC einge-
reicht hat und die auf der Siemens-Website
unter www.siemens.com und auf der Website
der SEC unter www.sec.gov abrufbar sind.

Hinweis und Disclaimer

Sollten sich eines oder mehrere dieser Risiken
oder Ungewissheiten realisieren oder sollte
sich erweisen, dass die zugrunde liegenden
Annahmen nicht korrekt waren, kénnen die
tatsachlichen Ergebnisse wesentlich von
denjenigen Ergebnissen abweichen, die in der
zukunftsgerichteten Aussage als erwartete,
antizipierte, beabsichtigte, geplante, geglaub-
te, angestrebte, geschétzte oder projizierte
Ergebnisse genannt worden sind. Siemens
Gbernimmt keine Verpflichtung und beabsich-
tigt auch nicht, diese zukunftsgerichteten
Aussagen zu aktualisieren oder bei einer
anderen als der erwarteten Entwicklung zu
korrigieren.
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